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        69.949 € (2.821.739 BEF)

4

19681968 19721972

Belgium

1968 ist der Bauernhof meiner Eltern mit 
seinen 14 ha in einer Grünlandgegend eher 
klein. Nichtdestotrotz haben wir ihn mit kor-
rekten Maschinen ausstatten wollen. Folglich 
wurde in der Familie die Entscheidung getrof-
fen in Maschinen zu investieren, die ich aus-
lasten würde, indem ich sie auch im Dienste 
der benachbarten landwirtschaftlichen Betriebe
setze. Diese Nachbarn haben wohl meine 
Dienstleistungen geschätzt, denn bereits 1972 
umfasste mein damaliges Lohnunternehmen 
eine Flotte von 10 Schleppern, 4 Festange-
stellten und einigen Saisonarbeiter...und meine 
Ehefrau, die sich entschlossen hatte mich mit 
ihrer wertvollen Hilfe Tag um Tag vollends zu 
unterstützen. 

Victor Joskin

Umsatz im Jahr 1972
Obroty w 1972 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 1972
Zatrudnienie w 1972 r.

gospodarstwo w regionie hodowlanym . Je st 

Victor Joskin
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Victor &
Marie-Jo sé 

Jo skin

Victor &
Marie-Jo sé 

Jo skin
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Ets V. JOSKIN

     1.467.819 € (59.211.690 BEF)

10

3

2.040 m² 

19731973 19771977

Das landwirtschaftliche Lohnunternehmen 
wächst, die eingesetzten Maschinen folgen 
den technischen Entwicklungen der damaligen 
Zeit, das Ersatzteilgeschäft mit Fendt Ersatzte-
ilen baut sich auf und bildet den lokalen Land-
maschinenhandel joskin. 1973 umfasst 
das Unternehmen bereits 5 000 m² Gesamt-

kam ein drittes Standbein hinzu: die Import-
Tätigkeit. Zu diesem Zeitpunkt importierte 
ich die Kleinballensammelwagen der Marke 
Ravenna, da die Landwirte mir insbesondere 
über die Schwierigkeiten berichteten, Stroh- und 
Heuballen zu manipulieren, und setzte diese auch 
in meinem Lohnunternehmen ein. Der Erfolg ließ 
nicht lange auf sich warten, wenngleich ich auch 
entschied, mein Lohnunternehmen 1977 einem 
Berufskollegen aus der Region zu überlassen.

Victor Joskin
Umsatz im Jahr 1977

Obroty w 1977 r.

Mitarbeiterzahl im Jahr 1977
Zatrudnienie w 1977 r. 

Importierte Marken im Jahr 1977
Marki importowane w 1977 r.  

joskin. W 1973 

postaci importu. W tym  okresie wprowadza m 

Victor Joskin
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    4.412.644 € (178.005.603 BEF)

23

11

2.040 m² 

V. JOSKIN

Willy Lobbens

19781978 19821982

Während diesen 5 Jahren werden der regionale 
Handelsbetrieb und der Import landwirtschaft-
licher Maschinen ausgebaut. Mehrere Marken, 
darunter AGRAM und STRAUTMANN, vervol-
lständigen das angebotene Produktsortiment; 
ebenso Muldenkipper; abgerundet werden 
sollte das Produktportfolio allerdings noch 
durch Güllefässer. Die Abwertung des belgi-
schen Franken hat mich im Februar 1982 zum 
Ende der Landwirtschaftsmesse in Brüssel 
überrascht. Dies führte dazu, dass ich Produkte 
in belgischen Franken ankaufen wollte, was mich 
auf in Belgien produzierte Maschinen begrenzte.

Victor Joskin

Umsatz im Jahr 1982
Obroty w 1982 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 1982
Zatrudnienie w 1982 r. 

Importierte Marken im Jahr 1982
Marki importowane w 1982 r.  

STRAUTMANN, potem o przycze py z wyw ro-

niki obornika. Dewaluacja franka belgijskiego, 

Victor Joskin

Willy Lobbens jest pierwszym 
handlowcem zatrudnionym na 

Willy Lobbens ist der erste 
angestellte Verkaufsve rtreter 

Er trägt dazu  bei, dass die 
Verkäufe der importierten 
Maschinen rasch wachsen.



- 7 -



- 8 -

    8.675.419 € (349.965.541 BEF)

47

9

10.002 m² 

JOSKIN

19831983 19871987

ISEKI distinction for the regional sales - 1983

1984

slurry
tankers

1986

pasture
toppers

1987

Tipping 
trailers

1985

meadow
aerators

Umsatz im Jahr 1987
Obroty w 1987 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 1987
Zatrudnienie w 1987 r. 

Importierte Marken im Jahr 1987
Marki importowane w 1987 r. 

joskin

acji franka belgijskiego w 1982 r.  Po wozach 
asenizacyjnych joskin i spulchniarkach 

joskin

joskin

joskin. Natomiast 

Victor Joskin

Der Ursprung der eigenen Herstellung der 
joskin Maschinen im Jahr 1984 ist als 
Konsequenz aus der Abwertung des belgischen 
Frankens 1982 hervorgegangen:  zunächst 
die Güllefässer joskin und Weidebelüfter 
joskin, dann ab 1986 auch die Weide-

joskin. Um die Qualität in der 
Herstellung und des Kundendienstes zu sichern 
sowie die Produktion von joskin-Kippern 
und Stalldungstreuern (deren Basis wurde von 
einem Fremdhersteller geliefert) anzugehen, 
haben wir während diesen 5 Jahren wichtige 
Entscheidungen über die Produktion getrof-
fen. Dabei sind zu nennen der Kauf schwerer 
industrieller Produktionstechnik wie den Laser-
schneidemaschinen und vor allem im Jahr 1987 
die Übernahme der Firma Bottin, einer unserer 
Hauptzulieferer. 1985 haben wir angefangen, 
die joskin Maschinen zu exportieren. Was 
das Importgeschäft anbelangt, kommt eine neue 
große Marke mit ihren Feldspritzen hinzu: HARDI.

Victor Joskin
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15.982.057 € (644.714.574 BEF)

95

8

11

22.071 m² 

JOSKIN

19881988 19921992

1 2

1. Silver Ear in 1990 for the unloader-feeder (B)
2. Silver Ear in 1992 for the slurry macerator (B)

1988

transport
boxes and 
unloaders

1988

injectors

1989

hydrocleaners

1992

diet
feeders

Umsatz im Jahr 1992
Obroty w 1992 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 1992
Zatrudnienie w 1992 r. 

Importierte Marken im Jahr 1992
Marki importowane w 1992 r.  

Exportmärkte im Jahr 1992

nych marek, jak LEMKEN, SULKY, QUICKE,

joskin

wej aplikacji gnojowicy. W efekcie koncentruje-
joskin

oferty joskin.
Victor Joskin

Zwischen 1988 und 1992 ist das Import-
geschäft mit der Vertretung für 5 großen Marken
weiter gestärkt: LEMKEN, SULKY, QUICKE, 
GALLIGNANI und GASPARDO. Auf der Pro-
duktionsebene bestimmen die Niederlande, die 
bereits ein wichtiger Markt für joskin sind, 

der Gülle in den Boden einführen. Wir konzen-
trieren unsere Kraft auf die Entwicklung von 
joskin-Injektoren und ihre Werkzeuge wie 
den schneidenden Verteilerkopf Scalper, der ein 
Erfolg des joskin-Programms wird.

Victor Joskin
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21.190.083 € (854.805.814 BEF)

123

8

14

23.521 m² 

19931993 19971997

1 2

1. Green Label - La Meuse - 1993 (B)
2. Silver Ear at Agribex for Sulky - 1996 (B)

1994

spreading
booms

1996

TRANS-KTP

1998

SILO-SPACE

1998

TORNADO

1998

CARGO

Umsatz im Jahr 1997
Obroty w 1997 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 1997
Zatrudnienie w 1997 r. 

Importierte Marken im Jahr 1997
Marki importowane w 1997 r.  

Exportmärkte im Jahr 1997

marki joskin

produkty – pierwsze przyczepy Trans-KTP 
joskin, system CARGO joskin na-
grodzony na targach Agribex, przyczepy ob-

joskin. W 1995 

joskin,

joskin.

Victor Joskin

Von 1993 bis 1997 stabilisieren wir unsere Stel-
lung als Importeur in Belgien, indem all unsere
Marken maßgeblich auf dem Markt platzi ert 
werden. Auf der joskin Produktions-
ebene wird weiterhin inve stiert und aufgebaut 
aber ebenso neue Produkte entwickelt: erste 
joskin-Trans-KTP Kipper, das auf der 
Agribex ausgeze ichnete joskin CARGO-
Syst em, der joskin-Silagewagen 
Silo-SPACE. Im Ja hr 1995 hat mein Sohn 
Didier seinen Abschluss in Informatik gemacht. 
Anschließend tritt er in die Firma ein und 
entwickelt das persönliche Ersatzt eilbuch vo n 
joskin. Dieses Buch ist unerlässlich für 
die Produktionsverwaltung und den Kunden-
dienst von joskin. Zu dieser Zeit treffen wir 
die strategische Entscheidung, Spezialist Nr. 
1 für landwirtschaftliche Anhänger, Ausbring-

zu werden.
Victor Joskin
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Didier Joskin

From left to right: Marie-José Joskin, 
HM King Albert II and Victor Joskin
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38.171.193 €

230

9

18

65.087 m² 

19981998 20022002

1 2 3

1998

TRANS-SPACE

2000

TRANS-CAP

2002

CARGO-LIFT 1. Golden Ear at Agribex for the CARGO - 1998 (B)
2. Selected for the Mecanic Show with the CARGO-LIFT - 2001 (B)
3. Selected for the Mecanic Show with the SOLODISC - 2002 (B)

 family farm 

Umsatz im Jahr 2002
Obroty w 2002 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 2002
Zatrudnienie w 2002 r. 

Importierte Marken im Jahr 2002
Marki importowane w 2002 r.  

Exportmärkte im Jahr 2002

joskin

joskin - w 1999 
joskin Polska, a w 

2002 joskin Bourges we Francji. Import 

BREVIGLIERI i EVRARD. W gospodarstwie 
rodzi ny joskin

Victor Joskin

1998 ist die joskin Produktion sehr 
gut ausgestattet, aber es wird schwierig 

Der Eintritt meiner Töchter Murielle (ihre 
para-medizinische Ausbildung hat unsere 
soziale Kompetenz verstärkt) und Vinciane 
(Diplom-Betriebswirtschaft) in die Firma hat 
es ermöglicht, ein Familien-Team zu schaffen, 
das in der Lage ist, eine internationale 
Niederlassung in Betracht zu ziehen, um 
mehr joskin-Maschinen herstellen zu 
können: joskin-Polska (Polen) wurde 
1999 gegründet und joskin-Bourges 
(Frankreich) im Jahr 2002. Genau in dieser Zeit 
kommen die Marken KRONE, MONOSEM, 
BREVIGLIERI und EVRARD zum 
Importgeschäft hinzu. Ein Ausbildungszentrum 
wurde im Familienbauernhof errichtet.

Victor Joskin
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Vinciane Joskin

Murielle Joskin

Laying of the “foundation stone” 
in Bourges
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70.306.000 €

449

10

41

86.140 m² 

20032003 20072007

1 2 3 4 5 6

2003

SCARIFLEX

2003

BETIMAX

2005

TRANS-KTP 9-11 T

2007

JUMBO MIXER

1. Selected for the Mecanic Show with the  TRANS-SPACE - 2004 (B)

2. Selected for the Mecanic Show with the  X-TREM - 2005 (B)  

3. Selected for the Mecanic Show with the  TRANS-SPACE - 2006 (B) 

4. Selected for the Mecanic Show with the  EUROLINER - 2006 (B)

5. Selected for the Mecanic Show with the  VACU-CARGO - 2007 (B)

6. Finalist in “Company of the year” - 2007 (B)

Umsatz im Jahr 2007
Obroty w 2007 r.

joskin prze-

cza jeszcze spawalnia Spaw Tech (w Belgii), 

joskin

joskin

Victor Joskin

Von 2003 bis 2007 hat sich joskin zu 
einer internationalen Gruppe entwickelt. Die 
Abhängigkeit zwischen den verschiedenen 
Produktionsstandorten sowie der Bau der 
Spaw Tech Schweißwerkstatt (Belgien) im 
Jahr 2007 und die sich daraus ergebenden 
Anpassungserfordernisse (Gebäude und 
Fertigungsmaschinen unter anderem) führen 
dazu, dass weiterhin investiert wird. Parallel dazu 
bemüht sich joskin, die Produktpalette zu 
erweitern und die vorhandenen Produkte an die 
neuen Anforderungen der Kunden anzupassen. 
Des Weiteren werden die ersten Miniaturmodelle 
und die joskin-Werbeartikel eingeführt, 
die heute immer noch maßgeblich zu unserem 
Erfolg beitragen. Auf der Importebene kommt 
eine neue Marke hinzu: RAUCH.

Victor Joskin

Mitarbeiterzahl im Jahr 2007
Zatrudnienie w 2007 r. 

Importierte Marken im Jahr 2007
Marki importowane w 2007 r.  

Exportmärkte im Jahr 2007
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

20082008 20122012

107.084.000 €

666

9

51

118.115 m² 

2010

TORNADO3

2010

SIROKO

2010

FERTI-CAP

2010

FERTI-SPACE

2011 

DELTA-CAP

2011 

TETRA-CAP

2012

DRAKKAR

1. Award granted to by the Mayor of Trzcianka - 2008 (PL)
2. Honorary plaque given to by the Mayor of Trzcianka - 2009 (PL)
3. Golden Medal for at Polagra Premiery - 2010 (PL)
4. 1 star at Innov'Space for the 
5. Selected for the Mecanic Show with the CARGO-TRACK - 2011 (B)

6. Silver Ear at Agribex for the  DRAKKAR - 2011 (B)
7. Golden medal at Polagra Premiery for the  SCALPER - 2012 (PL)
8. 2 stars at Innov'Space for the  DRAKKAR - 2012 (F)
9. “Golden Summit” for the  DRAKKAR - 2012 (F)
10. Selected for the Mecanic Show with the  DRAKKAR - 2012 (B)

Die Entwicklung ist so, dass 2009 die Verwal-
tungssoftware SAP eingeführt wird, um die 
Verbindung zwischen allen Aktivitäten der 
joskin Gruppe (Vertrieb, Handel und 
Produktion auf 4 Standorten) herzustellen. 
Aber es wurde trotzdem immer noch investiert 
(zum Beispiel: die Feuerverzinkungseinheit 

 in Polen) und 
die joskin Produkte weiter verbessert. Auf 
der Importebene beginnen die Hersteller ihre 
Vertriebsstrategien in Europa zu überdenken: 
der Weggang der Marke LEMKEN zwingt uns 
die Importaktivitäten von der Marke joskin
zu entkoppeln: von daher wurden die Import-
aktivitäten von joskin-Distritech über-
nommen.

Victor Joskin

Umsatz im Jahr 2012 
Obroty w 2012 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 2012
Zatrudnienie w 2012 r. 

Importierte Marken im Jahr 2012
Marki importowane w 2012 r.  

Exportmärkte im Jahr 2012

joskin

OCYNKOWNIA

joskin

joskin, w 

joskin DistriTECH.
Victor Joskin
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International management 
software
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1 2 3 4 6 7

20132013 20172017

81.874.000 €

639

10

60

164.465 m² 

5

2013

AQUATRANS

2013

TETRA-SPACE

2014

VOLUMETRA

2014

TETRALINER

2014

WAGO

2015

PENDISLIDE

2016

TORNADO3 H

2018

SILO-SPACE2

2017

TERRADISC

1. “Mariane de Cristal” - 2013 (F)
2. Best Belgian Investor in France - 2013 (F)
3. Innov' Space - Section Pilot - 2014 (F) 

5. Mecanic Show -  DRAKKAR Catena - 2015 (B) 
6. Golden medal for the Dyna Pilot - 2016 (PL)
7. Machine of the Year for the  VOLUMETRA - 2017 (F)

Die Jahre 2013-2017 sind vor allem von 
einer landwirtschaftlichen Krise geprägt. 
joskin nutzt diese Gelegenheit, um 
alles umzustrukturieren, besonders auf den 
Joskin Produktionsstandorten. Zwischen 2015 
und 2017 führen diese Bedingungen zum 
Gewinnrückgang. Ende des Geschäftsjahres 
2018 ist der eingetretene Rückstand allerdings 
aufgeholt. Die Investitionen in die Modernisierung 
und die Entwicklung von neuen joskin-
Produkten (Drakkar, Volumetra-Güllefässer, 
neue Silo-SPACE, neue Ausbringbalken usw.) 
werden fortgesetzt. Anfang 2013 übernimmt die 
joskin Gruppe den französischen 
Hersteller Leboulch. 2017 nimmt joskin-
DistriTECH die Marke MATROT auf.

Victor Joskin

Umsatz im Jahr 2017
Obroty w 2017 r. 

Mitarbeiterzahl im Jahr 2017
Zatrudnienie w 2017 r. 

Importierte Marken im Jahr 2017
Marki importowane w 2017 r.  

Exportmärkte im Jahr 2017 

zyse m w rolnictwie. joskin wyko rzyst uje 

joskin.

joskin

Volumetra, nowe przycze py Silo-SPACE, 

Leboulch, a w 2017 r. joskin DistriTECH 

Victor Joskin

Weltweiter Vertrieb im Jahr 2017
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Marie-José, Didier, Vinciane, Murielle & Victor Joskin

Während den 50 Jahren im Dienste der Landwirtschaft und der joskin
Gruppe hätte ich nie alleine vorankommen können. Deshalb möchte ich allen, 
die mit mir den gleichen Weg eingeschlagen haben, danken.
Zunächst einmal liegt es mir sehr am Herzen, die ersten Arbeitnehmer in den 
Vordergrund zu stellen. All jene, die in den ersten Jahren das landwirtschaft-
liche Lohnunternehmen und unsere Handelsaktivitäten mit aufgebaut haben. 
Ich bedanke mich bei ihnen für die hohe Qualität ihrer Arbeit, ihre Fleißigkeit 
und ihre Dynamik. Ohne all diese Personen, denen ich von Anfang an vertrauen
konnte, hätte ich nicht den Mut und die Dynamik gehabt, mich mit meiner 
Ehefrau persönlich voll einzubringen und zu investieren in die Entwicklung der 
joskin Gruppe um sie zu dem zu machen, was sie heute ist.
Ebenso danke ich allen joskin Mitarbeitern in Polen, Frankreich, Belgien, 
den Aktiven wie den Ehemaligen, die aktiv dabei waren und ihr Wissen und 
Können in den Dienst der joskin Gruppe gestellt haben. Denn was wäre 
man, wenn man sich nicht auf gute Mitarbeiter stützen könnte, die einem 
den Mut geben voranzuschreiten mit der Arbeit, den Entscheidungen und 
Investitionen?
Ich darf mich in diesem Zusammenhang bei meiner gesamten Familie ganz 
herzlich bedanken, die Ihre Fähigkeiten ganz in den Dienst der joskin
Gruppe gestellt hat. Zunächst vielen Dank an meine Ehefrau Marie-José, ohne 
sie wäre es sehr schwierig, wenn nicht gar unmöglich gewesen, die Buchhaltung 
zu kontrollieren. In den schwierigsten Zeiten und bei starken Belastungen ist sie 
mir eine große Hilfe gewesen und hat viel Verständnis aufgebracht. Vielen Dank 
an unsere älteste Tochter Vinciane, die dank ihres Abschlusses in Betriebs-

bauen konnte. Sie ist auch damit beauftragt, alle heiklen Probleme in Belgien 
sowie im Ausland zu lösen. Vielen Dank an unseren Sohn Didier, der studierter 
Informatiker ist und die Überwachung des EDV-unterstützten Produktions-
ablaufs einer professionellen Gruppe angemessen aufgebaut hat unter 
Einführung der Verwaltungssoftware 
SAP. Vielen Dank auch an unsere jüngste
Tochter Murielle, die aufgrund ihres para-
medizinischen Abschlusses eine ver-
stärkte Menschenkenntnis hat und die 
Personalabteilung leitet sowie die Ver-
anstaltungen, Ausstellungen und Reisen.
Ich möchte mich auch bei den Kunden 
herzlich bedanken. Was wäre das Unter-
nehmen ohne die Landwirte, Lohnunter-
nehmer,Vertragshädler, Verkaufsvertreter
und Techniker, die uns ihr Vertrauen 
geschenkt haben durch ihren Kauf, ihre 
Entscheidung die Marke joskin oder 
DistriTECH zu vetreten und/oder den 
Service der joskin oder DistriTECH 
Produkte zu übernehmen?
Ein herzliches Dankeschön geht schließlich an allen Lieferanten, Hersteller, 
Bankiers, die uns begleitet haben. Sie haben auch viel dazu beigetragen, 
dass die joskin Gruppe sich so entwickelt hat. Ich hoffe, dass sie uns 
weiterhin begleiten werden, um unsere Entwicklung fortzusetzen.
Noch ein letztes Wort für all die Behörden, die den Weg der joskin Gruppe 
gekreuzt haben. Es stimmt, dass meine Geduld nicht immer mit der Agenda der 
Verwaltung zusammengepasst hat, aber wir haben immer zusammenarbeiten 
können und gemeinsam haben wir die Lösungen gefunden und darauf geachtet,
alle Interessen abzuwägen. Vielen Dank für die positive Stimmung.
In 50 Jahren haben viele Personen dazu beigetragen, was die joskin
Gruppe heutzutage ist! Ich kann all den Personen, die an dieser Entwicklung 
teilgenommen haben, gar nicht genug danken – so sehr ich das bedauere – , 
sie haben wahrhaft ihr Bestes gegeben und sich stets mit mir, den Kollegen 
und der joskin
Die Tatsache, dass ich in den 50 nächsten Jahren nicht daran teilnehmen kann, 
bedauere ich : ) – aber ich werde so lange wie möglich mein Know-How und 
meine Erfahrung in den Dienst der joskin Gruppe stellen, um der Gruppe
zu helfen und sie voranzubringen. Mit Hinblick auf alles was eingerichtet 
wurde, bin ich davon überzeugt, dass joskin und DistriTECH immer mehr 
Fortschritte machen können, und gleichzeitig einen Mehrwert für die Landwirt-
schaft von heute und von morgen herstellen zu können.

Vielen Dank für Ihr Vertrauen.
Victor JOSKIN

joskin, sam do nicze-

Grupy joskin.

joskin w Polsce, we Fran-

Grupy joskin

joskin. Przede wszystkim 

joskin

joskin i DistriTECH?

ni w procesie ewolucji Grupy joskin

joskin

pozytywne nastawienie.

joskin

joskin.

joskin

joskin

Victor JOSKIN
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1973 - 1977

1978 - 1992

1993 - 1999

2000 - 2012

2013 - 2014

2015 - 2016

2016 - ...

2018 - ...

2018 2019 - ...

V.JOSKIN

JOSKIN
20232018201220072002199719921987198219721968 20232018201220072002199719921987198219721968

Evolution of the logo

“Golden Inel” for the  Pendislide Basic - 2018 (F)

150 M€ 950

120 M€ 800

90 M€ 600

60 M€ 400

30 M€ 200

Mit mehr als 50.000 Besuchen auf der Website pro 
Monat und mehr als 100.000 Fans, die jeden Tag den 
Neuigkeiten der Marke auf den sozialen Netzwerken 
folgen, hat joskin eine weltweite technikorientierte 
Gemeinschaft entwickeln können und eine enge 
Beziehung mit den Benutzern aufbauen können.

Die Tatsache, dass die Hersteller von Miniaturmodellen 
sich für die joskin Marke interessieren und, dass 
die Werbeartikel aus unserem Shop seit 2002 immer 
mehr Erfolg bei dem Publikum haben, ist für uns eine 
Anerkennung des guten Ansehens der joskin
Produkte.

Tour de France 2017 (02.07.17, Etappe Düsseldorf – Lüttich):
riesiges Fahrrad von 80 x 50 m mit mehr als 50 Maschinen 
durch 12 Schlepper/Kipper Gespanne dargestellt. Mehr 
als 700 000 Mal in den sozialen Netzwerken gesehen.

joskin

joskin.

joskin

Tour de France 2017 (2.07.17, etap Düsseldorf – Liège): 

Umsatzentwicklung
Ewolucja obrotów 

Entwicklung der Mitarbeiterzahl
Ewolucja zatrudnienia
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20182018 20222022

72.943 m2 26 ha

18.170 m2 6 ha

6.462 m2 1,36 ha

21.000 m2 7 ha

PL

9
9

6

6

6 7

7

1968 - 1972
1973 - 1977
1978 - 1982
1983 - 1987
1988 - 1992
1998 - 2002
2003 - 2007
2008 - 2012
2013 - 2018
2019 - 2022

+ 414 m²
787 m²

+ 7.962 m²
+ 839 m²

+ 13.339 m²

+ 36.858 m²
+ 32.823 m²
+ 8.462 m²

+ 62.569 m²
+ 20.199 m²

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

5

5

7

6

9

9

99

9

8

8

8

1
2

3
4

4

8

9

10

10

7 8
B

66.089 m2 15,8 haB

1

500 m2

Soumagne

FR

2022
184.664 m²

2018
164.465 m²

Galva

Legende - Legenda

r. wyniesie 184 664 m² - zgodne z obecnymi 

sukcesu marki joskin …
Didier Joskin

Es sind 50 Jahre vergangen: Richtung 2068! 
Wir können uns mit der Zukunft mit einer 
gewissen Gelassenheit dank des Erbes 
der Vergangenheit beschäftigen: 56 Hektar 
unbelastete Fläche auf 5 Produktionsstandorten 
verteilt, 184.664 m² an Gebäuden im Jahr 
2022 nach aktuellen Sicherheitsanforderungen 
und Wettbewerbsfähigkeitsstandards, eine 
hochmoderne Ausstattung, die den höchsten 
Standards im Bereich der Produktivität 
entsprechen, eine beliebte Produktpalette in 60 
Ländern und eine weltweit bekannte Marke. All 
das zusammen bildet eine feste Basis für den 
zukünftigen Erfolg der Marke joskin...

Didier Joskin

Dach) von den 
5 Standorten
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Das Ziel der 5 nächsten Jahre ist ganz einfach: 
wir müssen das vorhandene Instrumentarium 
bestmöglich nutzen, um unsere Umsätze zu 
steigern und von daher unsere Position zu 
sichern: von Landwirten, als Besitzer einer 
JOSKIN Maschine, bis hin zur joskin
Gruppe, über die Händler, die Partner, das 
Personal und deren Familien. Allerdings 
müssen wir auch fortfahren, die Technik 
weiterhin zu vereinfachen, sie attraktiv zu 
machen, den Herstellungspreis durch erhöhte 
Produktionsserien zu senken, und in die 
Automatisierung der Produktion zu investieren, 
um höchstmögliche Gleichmäßigkeit und 
Qualität zu erhalten. joskin DistriTECH 
(Belgien) verfügt immer noch über 9 starke 
Marken, trotz des Weggangs Mitte 2018 der 
Marke KRONE, und sollte in Zukunft in der Lage 
sein, eine Produkt/Dienstleistung-Kombination 
viel genauer als das Standardprogramm 
der großen Gruppen anzubieten, das an 
die örtlichen Bedingungen der belgischen 
Landwirte und Lohnunternehmer nicht immer 
angepasst ist.

Didier Joskin

joskin

joskin DistriTECH 

Didier Joskin
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Material
pasture topper

Prototype of bolt Prototype of mudguards 

Nach 2 Jahren Rückgang hat uns 2018 auf den richtigen Weg 
gebracht. Bei joskin hat man immer der Zukunft zuversichtlich 
entgegengesehen. Ab heute setzen wir alles daran, damit wir in 
den 5 nächsten Jahren unsere Qualität, unseren Dienst und unsere 
Wettbewerbsfähigkeit immer noch stärken können.
Die joskin-Entwicklungsteams bemühen sich unter anderem, um 
ein verbessertes Design, besonders im Hinblick auf Ästhetik, einfache 
Herstellung, Maximierung der Nutzlast, unter Berücksichtigung der 
neuen Straßenverkehrsordnungen, einer vereinfachten hauseigenen 
und externen Logistik. Die Aufmerksamkeit hat sich auf die 
Materialbeständigkeit und Werkstoffe, die leichter als Stahl sind, 
konzentriert.
Informatik spielt hier auch eine wichtige Rolle mit den zur Verfügung 
stehenden neuen Werkzeugen für die Verkaufsvertreter aber auch 
für die Kunden, die mit den gegenwärtigen Herausforderungen des 
digitalen Zeitalters konfrontiert werden.
Die industrielle Entwicklung wird mit Blick auf Industrie 4.0 fortgesetzt 
werden.
Wir sind bereit, ganz ruhig die Zukunft einzugehen, um den Ausbau der 
joskin Gruppe noch über viele Jahre hinweg zu sichern.

Didier Joskin

joskin

joskin

kie stawia epoka cyf ryza cji.

Grupie joskin

Didier Joskin



Die Zukunft bauen wir zusammen mit Ihnen

Razem budujemy przyszłość
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